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TODOS LOS NÚMEROS

https://centralw.mx/revista-centralw/
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GENÉTICA W
PRESIONA PARA VER EL VIDEO

Y CONOCER  Más sobre LOS
PLANES Y SEGUROS QUE TIENEN

PARA LOS CENTRALERS

https://www.instagram.com/reel/C7m-9ptOZgM/?igsh=MWZreHBhaXFkNXE2ZQ==


INNOVACIÓN W
Ventajas de la inteligencia 

artificial para empresas

PRESIONA PARA ver un video
CON ALGUNOS EJEMPLOS Y PASOS

PARA IMPLEMENTAR LA IA
EN TU EMPRESA

a inteligencia artificial (IA) ha transformado pro-
fundamente el mundo de los negocios, ofrecien-
do a las empresas una amplia gama de herra-
mientas para mejorar sus operaciones, aumen-
tar su eficiencia y proporcionar un mejor servicio 
al cliente.

A continuación, veremos las principales ventajas 
de la inteligencia artificial para empresas, des-
glosando cómo esta tecnología innovadora 
puede ser un cambio de juego en diversos sec-
tores.

Automatización de procesos:

Una de las ventajas más significativas de la inteligencia 
artificial para empresas es la capacidad de automatizar 
tareas repetitivas. Esto no solo aumenta la eficiencia, sino 
que también libera a los empleados para que se enfoquen 
en tareas más estratégicas y creativas.

Análisis de datos avanzados:

La capacidad de analizar grandes volúmenes de datos 
rápidamente es otra ventaja crucial de la inteligencia 
artificial.

Las empresas pueden utilizar algoritmos de aprendizaje 
automático para descubrir patrones y tendencias que 
serían difíciles de detectar por métodos humanos.

Personalización del servicio al cliente:

A través del análisis de datos del cliente, las empresas 
pueden adaptar sus servicios y productos a las necesida-
des individuales. Los chatbots impulsados por IA, por 
ejemplo, proporcionan respuestas instantáneas y perso-
nalizadas a las preguntas de los clientes en cualquier 
momento.

Eficiencia operativa:

La implementación de sistemas de IA puede aumentar 
significativamente la eficiencia operativa. Al automatizar 
tareas y optimizar procesos, las empresas pueden reducir 
costos y mejorar sus márgenes de beneficio.

Sostenibilidad:

A través de la optimización de rutas de entrega, la gestión 
eficiente de los recursos y la reducción de desperdicios, la 
IA ayuda a las empresas a ser más sostenibles y responsa-
bles desde el punto de vista ambiental.

https://youtu.be/uXrjPy7Dm0Y?si=hKM6LtL5u21YQDJO


TERRAZA PARA EVENTOS CORPORATIVOS

TERRAZA PARA EVENTOS SOCIALES

TERRAZA PARA EVENTOS INCREIBLES

TERRAZA PARA EVENTOS PERFECTOS

SI BUSCAS

SOMOS LA MEJOR OPCIÓN

S U C U R S A L E S

COTIZA AHORA 55 6978 9551



HeraHSBC24

Es momento de que los fanáticos mexi-
canos vivan una experiencia musical y 
cultural a través del talento femenino, 
no binario e identificadas como muje-
res que durante todo un día brindarán 
su talento.

El festival contará con 3 escenarios que 
vibrarán con más de 10 horas de 
música. 

Nos vemos para disfrutar, reír y corear a 
las grandes artistas que son parte de 
#FestivalHeraHSBC24 en el Autódromo 
Hermanos Rodríguez este 24 de agosto.

Club zero

Miss Novak es una maestra que ingresa a una 
escuela de élite para dar clases de nutrición a 
jóvenes. En poco tiempo, la maestra establece un 
estrecho y perturbador vínculo con cinco de sus 
alumnos, sin que el resto de profesores se de 
cuenta.

Nuestras recomendaciones
del mes...

lifestyle w

Presiona para 
comprar tus 
entradas.

Presiona para 
ver el trailer

https://www.ticketmaster.com.mx/festival-hera-hsbc-boletos/artist/3145790?int_cmp_creative=Music-main-2&int_cmp_id=MX-10001-801&int_cmp_name=Festival-Hera
https://youtu.be/mzmSrxtNsqs?si=50GEn_t26OyxWYQ2


IMPULSO W
¿Qué es el smarketing y cómo

implementarlo en tu empresa?

Aunque desde siempre se nos ha dicho que marke-
ting y ventas van en departamentos separados, 
esto puede cambiar. Todo gracias a una estrategia 
conocida como smarketing la cual plantea un 
cambio de paradigma empresarial único. Si bien 
marketing y ventas son departamentos distintos, 
ambos van de la mano. Marketing se encarga de 
captar leads mientras que ventas, los convierte en 
clientes. Por esto, es importante que ambas partes 
generen sinergia.

Partiendo de este punto, smarketing es una estra-
tegia que plantea fusionar, unificar y alinear tanto 
el área de marketing como la de ventas. De hecho, 
su nombre viene de la combinación de “sales” (ven-
tas) y “marketing” (mercadotecnia).

El objetivo de esta fusión es potencializar la siner-
gia, el trabajo interdepartamental y la comunica-
ción. 

¿Para qué es útil el smarketing?

De acuerdo con expertos, el smarketing es útil cuando se 
busca acelerar el crecimiento de un negocio. Según 
HubSpot, las empresas pueden llegar a crecer un 24% más 
rápido bajo esta estructura.

Otro dato relevante según esta misma empresa, es el 
hecho de que el smarketing aumenta en un 67% los cierres 
exitosos de ventas. Eso sin mencionar el hecho de que los 
problemas de comunicación se reducen. 

Pasos para implementar smarketing en tu empresa:

Define objetivos en común:

El primer paso esencial es establecer objetivos claros y 
compartidos entre los equipos de marketing y ventas. Esto 
asegura que ambos trabajen en la misma dirección y no 
en competencia entre sí.

Hablen el mismo idioma:

En el smarketing es normal que las luchas de ego aparez-
can. Al final, todos quieren imponer su visión. Todos deben 
estar en el mismo canal de comunicación y de metas.

Acuerdo de nivel de servicio

Implementar un acuerdo de nivel de servicio (SLA) ayuda 
a definir las expectativas y responsabilidades de cada 
equipo. Esto asegurará que todos estén en la misma 
página y comprometidos con objetivos comunes.

La retroalimentación debe ser continua

En la implementación de estrategias de smarketing la 

retroalimentación es crucial. A través de 
ella podemos identificar áreas de opor-
tunidad. Además, de que podemos 
fortalecer lo que ya funciona.

Como podrás notar, estrategias que 
plantean la integración y sinergia de 
marketing y ventas funcionan muy bien. 
Implementar un departamento de 
smarketing puede ser una buena forma 
de hacer que tu negocio crezca más 
rápido, sobre todo si se trata de un 
emprendimiento o una pyme.

PRESIONA PARA VER 
UN WEBINAR DE 

IMPLEMENTACIÓN 
DE SMARKETING EN 

TU EMPRESA 

https://www.youtube.com/live/ixyTqfS9GyM?si=w0Swt3WNLhCuzU5x


HEALTH CENTER
¿Qué es la positividad tóxica

y cómo evitar caer en su trampa?

Toda la vida nos han dicho: ¡Sonríe! ¡No llores! 
¡Mantente optimista y positivo! Aunque, 
según expertos, esto no siempre es lo mejor ni 
lo más sano. Y es que, como pasa con todo, 
los excesos siempre resultan malos.

¿Qué es la positividad tóxica? 

Si nos remitimos a lo que dice la academia, 
veremos que la positividad tóxica es el 
abusar de un estado de ánimo feliz y opti-
mista incluso cuando esto no es apropiado y 
saludable. El principal propósito es suprimir 
emociones y sentimientos negativos que 
naturalmente deberíamos de sentir en cier-
tas situaciones.

Riesgos de ser optimista en exceso:

De acuerdo con expertos en salud mental como la 
psicoterapeuta Whitney Goodman, la positividad 
tóxica puede tener efectos adversos como:

• Distorsionar la realidad.
• Incapacidad para enfrentar situaciones 

adversas.
• Falta de empatía.
• Depresión y trastornos psicológicos.
• Agotamiento mental y emocional.

¿Cómo evitar la positividad tóxica?:

Ahora que ya conoces qué es la positividad 
tóxica, es importante aprender cómo no caer en 
ella para cuidar nuestra salud mental. Aquí te 
decimos cómo hacerlo.

• Valida tus emociones
• Deja fluir lo que sientes
• Evita el uso innecesario de recursos “positivos”
• Respetar el proceso de los demás

¿La positividad tóxica en las empresas?

Tanto en la vida como en los negocios, la positivi-
dad tóxica puede traer un impacto negativo. 
Incluso tu misma salud mental se puede transpo-
lar a este entorno pues si te sientes pesimista, tus 
decisiones serán negativas. Lo mismo si no consi-
deras a la crisis como lo que es y la ocultas bajo 
un exceso de optimismo.

Recuerda que el éxito de la empresa va de la 
mano con el sentir y las capacidades de sus líde-

res. Si su visión es realista y está en 
la tierra, ¡los resultados llegarán! 

Ante todo esto, es importante 
recordar que las oficinas y el 
entorno de trabajo también influ-
yen en el estado de ánimo de las 
personas, por eso en Central W 
nos preocupamos por brindar 
espacios ideales para tu desarro-
llo.

PRESIONA PARA VER 
UN VIDEO

PARA CONOCER 
MÁS

https://youtu.be/IkW0fP4JP9A?si=m1a0gJVg7rZcVlrs


TU NUEVA OFICINA



Centralers en esta ocasión nos sumamos a una 
gran causa… regalar un momento de felicidad a 
niños de los hospitales de cardiología y psiquia-
tría de la CDMX, gracias a los Centralers que 
ayudaron a generar sonrisas en los pequeños. 
¿Estas listo para el siguiente networking? Apún-
tate con tu Office manager y acompáñanos. 



GRACIAS
CENTRALER



BENEFICIOS W

SAM´S CLUB POLANCO

30% de descuento en la adquisición de la mem-
bresia presentando credencial de Central W. 

Av. Ejército Nacional Mexicano 559, Granada, 
Miguel Hidalgo, 11520 Ciudad de México, 
CDMX

FOOD FITNESS AND HEALTH

20% de descuento en plan nutricional total-
mente personalizado, plan de alimentación y 
rutina de ejercicio basado en las metas del 
cliente.

Servicio a domicilio (Roma, Condesa, Polanco, 
Del Valle, Satelite)

Contacto: Gabriel Soto / 5611778282

MÍSTICA CANTINA TRADICONAL

Una bebida de cortesía por persona, (agua de 
fruta de temporada o un refresco, o una cer-
veza, o una bebida preparada con tequila, 
ron, brandy o vodka nacional.) Limitado a un 
consumo mínimo de $100 PP.

Schiller 333 Col. Polanco,C.P.11560 

Contacto: Ernesto Flores / 56 1122 5550



INSTITUTO DE BELLEZA ESPECIALIZADA

Descuento todo el 2022 en masajes relajantes, 
descontracturantes, masajes de velas y reafir-
mantes.

Precio público $1,200, precio Central W a 
domicilio $750

A domicilio y/o en sucursal ubicada en colonia 
Alamos.

Contacto: Ivan Sanchez / 5526948339

NAIL RUSH

10% de descuento en el servicio de manicure y 
pedicure a domicilio.

Servicio a domicilio (Roma, Condesa, Polanco)

Contacto: Victoria Colmenares / 5624855990

ENERGY FITNESS POLANCO

Precio al público de $897 mensual a $499 pre-
sentando tu credencial de Central  W, aplica 
en contrato anual. 

Av. Horacio 203, Polanco V Secc, Miguel Hidal-
go, 11220 Ciudad de México, CDMX

Contacto: Alberto Rámirez / 55 8531 2206

���������

SURA AFORE

Obtendrás  una tasa preferencial al ser cliente 
de Central W en la contratación del servicio.

Servicio directo en Central W agendando cita. 

Contacto: Bertha Jímenez / 5591892075



ÉLÉVATIONE MASARYK

Facial completo y estudio de la piel por $1,299

Av. Pdte. Masaryk 427, Polanco III Secc, Miguel 
Hidalgo, 11550 Ciudad de México, CDMX

Contacto: 5513284250

F45 TRAINING LOMAS

Recibe 5 clases gratis  

Avenida Prado Norte 560, Lomas de Chapul-
tepec, Miguel Hidalgo, 11000 , CDMX

Contacto: José Luis Elizondo / 5587649735

EVOC ÓPTICA

2 lentes graduados por $499, incluye gradua-
ción, armazón y antireflejante (aplica en 
armazón gama básica y límite de graduación)  

Servicio directo en tu sucursal Central W 
agendando cita.

Contacto: Brayan Juárez / 5537246415  

VAPIANO / COMIDA ITALIANA

20% de descuento en su cuenta.*
Únicamente para consumo en restaurante. No 
aplica para Delivery, Pick Up o plataformas. 
*Consumo mínimo $300. No aplica con otras 
promociones, aplican restricciones.

Aplica en cualquier sucursal Vapiano de CDMX 
y EDOMEX Carso, Samara, Refomra, Tlalne-
pantla, Vallejo.



NODO / COMIDA JAPONESA

20% de descuento en su cuenta.* Únicamente 
para consumo en restaurante. No aplica para 
Delivery, Pick Up o plataformas. *Consumo 
mínimo $500. No aplica con otras 
promociones, aplican restricciones.

Virgilio 25A Polanco, Polanco III Sección Miguel 
Hidalgo 11550 Ciudad de México.

GAIA / MOBILIARIO

5% de descuento adicional a los precios publi-

cados con el código GAIAMXO23

www.gaiadesign.com.mx

WEFREIGHT / SERVICIOS DE LOGÍSTICA 

15% DE DESCUENTO EN TODOS LOS SERVICIOS

CHINA SHING / COMIDA CHINA GOURMET

15% DE DESCUENTO EN EL TOTAL DE TU CUENTA
DESDE LA APP CON EL CÓDIGO CENW O EN 
RESTAURANTE  PRESENTANDO TU CREDENCIAL

No aplica con otras promociones. 

www.chinashing.com

DE LOGÍSTICA NACIONAL E INTERNACIONAL

AV. FERROCARRIL DE CUERNAVACA 214 
POLANCO I SECCIÓN C.P. 11540

Contacto: www.wefreight.com



QUATERNUM
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